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Con su Comparaonline superoé a Cornershop:

Como lo hizo Sebastian Valin, el chileno que
ha levantado mas dinero para una startup

Aportantes ilustres
como ex Mercado
Libre y ex Patagon le
pusieron US$33
millones.

Por Ximena Pérez Villamil

ice que gracias a laventa de Cor-
nershop “los emprendedores
dejamos de salir en la altima
pégina del diario o en esas sec-
ciones de los dias lunes medio tiernas”.

Como fundador de Comparaonline,
la plataforma web en la que, como dice su
nombre, se pueden comparar productos
financieros, Sebastian Valin (35) es el chi-
leno que halevantado mas capital para un
emprendimiento entre inversores ange-
les, superando a la estelar Cornershop.

Lo que hizo es simple: subid a su sitio
los valores de todos los seguros de autos y
de viajes para que las personas coticen y
contraten el que mds les convenga. Tam-
bién se pueden comparar las tasas de los
préstamos de consumo o hipotecarios y
las condiciones (cupo y beneficios) de las
tarjetas de crédito. Pero en estos casos el
cliente es redirigido a la pdgina de la insti-
tucion elegida para su aprobacion.

Y por cada transaccion, su empresa
recibe una comision.

Con dos millones de visitas tnicas
mensuales, es la mds grande de su rubro
en Chile y Colombia. Y en Brasil, pelea el
primer lugar con otros tres rivales.

Primer afio fatal

De los 200 alumnos de su promocién
de Ingenierfa Civil en la Universidad de
Los Andes, fue el unico que decidié em-
prender. Y contrariando la légica, lo hizo
sin una idea de negocios en la cabeza.

“Iba todos los dias a una oficina pres-
tada, vestido de chaqueta y corbata como
cualquiera de mis companeros. Y juré no
tomarme vacaciones el primer ano. Te-
mia fracasar”.

Al segundo mes, un conocido de la fa-
milia le pidio evaluar la venta de seguros
de autos a través de una red de universita-
rios. La mision resultd titdnica: llamados a
cada compania, esperar la cotizacién y or-
denar los datos en una tabla Excel. “Tra-
bajé una semana sin parar y me di cuenta
que era imposible hacer una compra inte-
ligente”.

Se le prendi6 la ampolleta —dice—
pero rapidamente se dio cuenta de que no
era un genio. Habia decenas de sitios que
hacfan lo mismo en el mundo. “Le escribi

En su emprendimiento
¢Por qué
invirtieron?

“Cada vez mas la gente va a dejar
de contratar productos financieros
en las sucursales de los bancos, y
los va a tomar por internet. Y en la
medida que eso pase, un compara-
dor como el nuestro tiene sentido,
porgue si no los clientes estan obli-
gados a ir banco por banco o ase-
guradora por aseguradora cotizan-
do por separado. Y como (los apor-
tantes) conocen el fendmeno, han
invertido en nosotros. Inglaterra es
el pais mas avanzado: se venden
mas seguros de autos online que
off line (bancos fisicos)”.

aunas 30 companias, contandoles que era
un emprendedor chileno interesado en
traer una representacion para Latinoame-
rica. Me deben haber respondido siete”.
Con los ahorros conseguidos de su
pasado como organizador de fiestas, D] y
transformador de peliculas VHS a DVD

viajo a Londres y Madrid. Ni sus ganas, ni
su “mejor pinta” pudieron convencer a los
ejecutivos de las empresas digitales.

De regreso a Chile, puso todo lo que
escuchd y aprendid en un plan de nego-
cios y salié a buscar inversionistas dnge-
les. Consigui6 ochoy con el dinero arren-
d6 una oficina de 100 mi2 en el Hotel Ma-
rriott y contratd a las primeras diez perso-
nas. “Me pagaba un sueldo de
recién egresado de ingenierfa:
$800 mil".

El primer ano fue fa-
tal. “La gente entraba ala
pégina y la cerraba, por-
que los seguros son
complicados. Tuvimos
que instalar un call cen-
ter”.

Valin —casado con
Maria Paz Marin, otra em-
prendedora, pero de una pana-
derfa digital, y padre de una hija—
volvid a la carga con la idea de tener pre-
sencia en Latinoamérica.

Poderosos aportantes

La red Endeavor, a la que conocid en
2012, fue clave para contactar a futuros in-
versionistas. Uno de sus abogados le pre-
sento a Kaszek, el fondo de cupital de ries-
go fundado por Herndn Kazah y Nicolds

Me pagaba
un sueldo de
recién egresado
de ingenieria:
$800 mil”

CESAR SILVA

Szekasy, ex ejecutivos de la exitosa Merca-
do Libre, que le aportd US$2,5 millones.
Al ano siguiente, levant6é US$14 millones y
su principal inversionista fue Ribbit Capi-
tal del venezolano Micky Malka, compa-
nero de oficina en Palo Alto de Wenceslao
Casares y de quien fue socio en Patagon.
“Logré esa cifra porque Kaszek me abrid
las puertas de aportantes a los que, de otra
manera, no habria llegado”.
Otros US$14 millones lo-
grd el aio pasado. Pero esta
vez fue IFC, la filial del
Banco Mundial, la que li-
derd la inversién. “Es la
primera empresa chile-
na digital donde invierte
IFC”, cuenta orgulloso.
Con ese capital entrd
a Brasil hace cinco anos,
comprando una empresa
chica que era parte del holding
digital Buscape, fundado por Romero
Rodriguez, el Steve Jobs brasileno. Recién
hace un afno y medio el negocio despegs,
“pero sabiamos que el que ganara en Bra-
sil iba a ganar Latinoamérica”. Y hace dos
anos Comparaonline adquirio la firma
mds grande de Colombia.
Podria cerrar en equilibrio, sin pérdi-
das ni ganancias, en 2019, pero Valin estd
evaluando invertir en un cuarto pafs.



